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Ontmoet jouw
klanten op
Horecava






De cijfers in vogelvliucht

Bezoekers

Meer dan 60.000 unieke
bezoekers

Rapportcijfer 8

85% van de bezoekers is
geinspireerd op Horecava

44% van de bezoekers heeft een
nieuwe leverancier gevonden
82% beslissers

38.092 bezoekers zijn directeur,
eigenaar of leidinggevend.

Exposanten

Exposanten geven Horecava een
7,4

91% geeft aan in 2027 weer mee
te doen

89% van de exposanten is blij
met de kwaliteit van de
bezoekers

Meer dan 700 exposanten

Bijna 24.000 meter beursvloer

Website / nieuwsbrieven

+ Website 862,192 pageviews in
2025

« Horecava nieuwsbrief, 105000
abonnees 68.000 actieve
abonnees

* Duurzaamheidsnieuwsbrief
2.500 abonnees

» Personeelsnieuwsbrief 4.400
abonnees

Social media

LinkedIn: 21.000 followers
LinkedIn newsletter: 7.800
abonnees

Instagram: 13.500 followers
Facebook: 19.500 followers
TikTok: 1.000 followers
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Bezoekersprofiel 2 (0]l Xef:\Y/:\

Breed, professioneel vakpubliek uit de gehele horeca- en foodserviceketen

Overwegend ondernemers, eigenaren, directeuren en managers

Gericht op ontdekken van nieuwe producten, leveranciers, innovaties en samenwerkingen
Hoog aandeel beslissingsbevoegde bezoekers

Leeftijdsverdeling

» 18-36 jaar: jong talent, chefs, Informatiebehoefte & interesse
beginnende ondernemers

e 37-44 jaar: groeiende bedrijven,
schaalvergroting

s A5-54jaar: ervaren cndernemers

en managers

Bezoekers zoeken actief naar:
* Productinnovatie & trends
* Nieuwe leveranciers en

concepten

Functies & Rollen * 55-064 jaar: gevestigde * Inkoop & efficiéntie

professionals » Netwerken & kennisdeling

« Directeuren en eigenaren * 65+ kleinere maar relevante = Samenwerkings- en

= Bedrijfsleiders en ondernemers groep deelnameopties

« F&B-managers - Mix van vernieuwing én ervaring. * Vakmedia & inspiratie (Food

e Chef-koks Inspiration, Misset Horeca,

* Inkoop- en facility managers Entree, etc.)

* Leidinggevend personeel

» Adviseurs & consultants

« Medewerkers en studenten

(kleiner aandeel)

Sectoren & typen bedrijven

» Restaurants
» Cafés & bars (incl. koffie, nightlife)

Bezoekgedrag & loyaliteit

* \eelterugkerende bezoekers uit

» Catering (bedrijfscatering, partycatering, eerdere_jaren .
inflight) . Gott;:-lt_:limstroom van nieuw

» Hotels & logies (hotels, B&B's, gu hekd ag
vakantieparken) * Bezoekduur meestal 1-3 dagen

- |deaal voor relatiebeheer én

s Leisure & recreatie (eventlocaties, . lead
nieuwe leads.

campings, attracties)

* Retail & speciaalzaken (food en
convenience)

» Facilitaire sector & zorg

* Onderwijs & studenten

* Horecaleveranciers & consultants




De mogelijkheden

Exposeren met een eigen stand

Je eigen stand op Horecava? Dat is
meer dan alleen aanwezig zijn. Het
is jouw kans om te laten zien wie je
bent, met uitstraling die past bij
jouw merk.

Je trekt niet alleen de aandacht, je
maakt ook echt impact. Gasten
ervaren jouw verhaal, voelen je
sfeer en blijven langer hangen.

En dat levert je niet alleen leads,
het zorgt voor blijvende
herinneringen.

Je huurt een stand van ons

Wil je een duurzame oplossing,
dan kies je voor uniforme
standbouw: wij regelen de stand.
Door hergebruik van materialen
verklein je je ecologische
voetafdruk, zonder in te leveren op
uitstraling.

Jouw professionele stand is te
personaliseren met beeld, foto’s en
branding.

Zo ben je bewust zichtbaar.
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Kant & klaar exposeren

Kleiner exposeren, gebruik maken
van de synergie van een
gezamenlijk paviljoen en alles
wordt door ons geregeld: dat is
kant & klaar exposeren bij
Horecava.

Voor een vast laag bedrag krijg je
een complete stand, inclusief
elektriciteit. Alles wordt geregeld,
je hoeft alleen nog maar je spullen
neer te zetten en je klanten te
ontmoeten.
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Exposeer online

Vergroot je bereik en versterk je
impact door ook online zichtbaar
te zijn. In combinatie met een
stand op de beurs zorgt ervoor dat
jouw verhaal beter blijft hangen;
voor, tijdens en na het event.

Alleen online exposeren kan
natuurlijk ook. Zo ben je altijd
aanwezig, ook als je er fysiek niet
bij bent.
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Thema’s

Food & Wine ﬂ
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Entree

HORECAVA

Tech &
Die erlening

Interieur &

° Entree
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Met een symposium
bereik je jouw doelgroep

In het Horecava Theater komen professionals uit specificke

sectoren samen tijdens inhoudelijke symposia, zoals Retail, Zorg,

Leisure en Facility.

* Retail Symposium hospitality en versbeleving op de
winkelvloer

» Care & Cure Symposium gastvrijheid en efficiéntie in de zorg

* Art & Leisure Symposium bezoekersbeleving en
onderscheidend programmeren

» Hospitality NXT / Facility toekomstbestendige
serviceconcepten

Als exposant kun je je naam verbinden aan een symposium en in
contact komen met een zeer gerichte en relevante doelgroep.

Interesse in sponsoring- en activatiemogelijkheden? Neem
contact met ons op.
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Events op het event

Horecava is groot en veel. Om bepaalde onderwerpen
en thema'’s specifieke aandacht te geven hebben we
thema-paviljoens waar jij als exposant aan kan

deelnemen:

Taste of Horecava by Gault&Millau Gastronomie
From Bean to Bakery Koffie en baked goods
Start-up Lab voor innovatieve Start-ups
TrendLAB innovatie en trends

Symposium De Slimme Zaak Duurzame horeca
Al lab kunstmatige intelligentie in de horeca
Taste of Wine Professional - Wijn en Spijs pairing

Interesse in sponsoring- en activatiemogelijkheden?
Neem contact met ons op.
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Meer weten?
Wij drinken graag een kopje koffie met je.

Bert de Bast
b.d.bast@rai.nl
+31(0)6 384 97 482

Noortje Slootweg
n.slootweg@rai.nl
+31 (0)6 188 91 267

Horecava 2027

. ) Amsterdam RAI
a.v.zuidam@rai.nl 11 t/m 14 januari

+31(0)6 345 72 921 www.horecava.nl

Andy van Zuidam
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